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Votre entreprise est-elle vraiment préte pour la suite ? DEVELOPPER
Ou en étes-vous vraiment ?

‘ Je comprends mes chiffres et je sais ce quiils me disent sur la

santé de mon entreprise.

‘ Je sais quelles activités sont rentables et lesquelles méritent
d'étre revues.

01 JE PILOTE

J'Al MON ENTREPRISE

NIVEA s A ; : : : :
DE Y EN MAIN. Jai des objectifs clairs pour les 12 prochains mois et je suis leur
MAITRISE Je connais mes chiffres, je sais ou &volution.
ELEVE je vais et janticipe les prochaines ‘ Je prépare avenir de mon entreprise autant que je gére son
étapes. quotidien.

]E CONSOLIDE Je recois mes chiffres, mais je ne prends pas toujours le temps

de les analyser.

J'ai des objectifs, mais je ne vérifie pas régulierement si je suis
sur la bonne trajectoire.
Je sais que certains contrats ou documents mériteraient d'étre

J'ai de bonnes bases, mais actualisés.
certains sujets restent dans un Je pense & ma retraite, a la transmission ou a la suite, mais je n'ai
coin de ma téte. pas encore de plan précis.

]E MANQUE DE ' Jai besoin que mon comptable m'explique mes résultats pour

comprendre ce qui se passe.
RECUL ‘ Je ne connais pas précisément la rentabilité de mes

JE COMPRENDS MON ENTREPRISE, prestations ou de mes clients.

MAIS JE NE MAITRISE PAS TOUS Je prends beaucoup de décisions au fil de I'eau, sans véritable
DE \'\IIII<\3/FLAALI'\ICE SES ROUAGES. ‘ stratégie annuelle.

MODERE Je saiis faire tourner mon activité, Mon organisation et mes outils n'arrivent pas suivir la croissance
mais je manque de visibilité sur ' de mon entreprise.

certains fondamentaux.

03

‘ Je découvre mes difficultés de trésorerie quand elles
commencent a bloquer mon activité.

Je repousse les décisions importantes parce que je manque de

temps ou dinformations fiables.

JE SUBIS
O 4 JE PASSE MON TEMPS A GERER | @

LES URGENCES. : e . k :
NIVEAU ‘ Je travaille beaucoup, mais je ne sais pas toujours si mes
RT3 Je manque de visibilité et jai du efforts font réellement progresser mon entreprise.

ELEVE mal a reprendre la main sur le ‘ Je traite les problémes contractuels ou les impayés lorsquiils
pilotage. surviennent, plutét que de les anticiper.

]E PERDS LA ‘ Je ne sais pas si ma trésorerie me permettra de faire face a mes

prochaines échéances.

O 5 MAITRISE ‘ Je reporte certaines factures ou échéances faute de pouvoir les

JE NE PEUX PLUS CONTINUER régler & temps.

NIVEAU COMME AVANT. Des impaysés, des litiges ou des désaccords importants
BIUCILUIS N Des difficultés importantes fragilisent directement mon activité.
il saccumulent et certaines Je me sens dépassé par la situation et je ne sais plus quelles
nécessitent une action rapide. actions engager en priorité.

Diriger, ce n’est pas seulement faire tourner son entreprise.

C’est comprendre ses chiffres, anticiper ses risques, prendre les bonnes G O ‘ / ‘ / A

décisions et préparer la suite.
L'ATELIER JURIDIQUE



